EXPERTO EN ASESORIA
INTERNACIONAL

PRESENTACION.

Con la realizacion de un Experto en Asesoria Internacional, podras convertirte en un especialista en los
negocios con proyeccidn exterior. Asimismo, te ayudara a potenciar tu curriculum vitae, aumentando tu
capacidad competitiva en un entorno laboral Internacional.

Dado que cada vez son mas las empresas que adoptan un caracter mas internacional, este Experto esta
disefiado para formar a profesionales que conozcan y sepan actuar ante las peculiaridades existentes a la
hora de emprender el camino hacia el exterior.

Elige formarte en EUDE Business School, una de las escuelas de negocio mas relevantes de Europa que
ya ha formado a mas de 50.000 alumnos, con masters que aparecen en los primeros puestos de
prestigiosos rankings internacionales.

DESTINATARIOS.

e Titulados universitarios y profesionales que deseen conocer en profundidad las relaciones
internacionales dentro del mundo empresarial.

e Empleados de las propias empresas que deseen ampliar y cimentar sus conocimientos
profesionales, de cara a promocionarse internamente.

OBJETIVOS.

e Adquirir las habilidades y conocimientos necesarios para convertirte en especialista en comercio
exterior y negocios internacionales de la economia espariola.

e Adquirir los conocimientos y desarrollo de las técnicas, herramientas y habilidades necesarias
para dirigir una empresa internacional.

e Obtener los conocimientos sobre las diferentes modalidades de ayudas para la
internacionalizacién de las empresas, procedentes del dmbito nacional, comunitario y de tipo
internacional a las que se puede acceder.

e Estar dotado paratrabajar en el departamento de internacional de una Empresa (exportacion,
inversiones).

e Obtener los conocimientos practicos y tedricos y las habilidades necesarias para desenvolverse
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en los mercados internacionales, permitiéndole plantear situaciones y tomar decisiones
relacionadas con una empresa y su dimension exterior en organizacion, financiacion, tributacion,
proyeccion y comercializacion.
METODOLOGIA.
La metodologia de trabajo desarrollada en EUDE Business School est4 basada en casos reales de
empresas. Una formacion eminentemente préactica es la mejor base para que el estudiante adquiera los
conocimientos, aptitudes y experiencias que la empresa precisa. El programa desarrollado de manera
intensiva, ofrece al estudiante un amplio margen para el analisis y la discusion.

El Campus Virtual EUDE sera el foro mas adecuado para que los estudiantes puedan compartir sus
opiniones y reflexiones sobre cada documento.

El programa de estudios ha sido confeccionado bajo la supervisién y asesoramiento de empresas
referentes en el sector, asi como de un claustro formado por directivos y exdirectivos de compafias
multinacionales y nacionales (Telefonica, Deloitte, DHL, Inchaersa, Geindesa, Debebé o Drommer
Consulting).

Durante toda la duraciéon del programa el estudiante dispondrda de un Tutor personalizado y de un
continuo feed-back por parte de los profesores, que permitira al estudiante conocer en todo momento sus
puntos de mejora y fortalezas.

ACREDITACIONES.

Al finalizar el curso, y una vez superados los exadmenes, el Alumno obtiene:

e Diplomay Certificado de Profesionalidad, expedidos por nuestro Centro, con el nimero de horas
lectivas y de practicas cursadas, asi como las calificaciones obtenidas.

e Diploma/ Certificado expedido por el Centro Colaborador que acreditan la especialidad cursada.

CONTENIDO.

INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

e Teoria del Comercio Internacional.

e La ventaja competitiva de las Naciones.

e La Organizacion Mundial del Comercio (OMC).

e Globalizacion econdmica y economias nacionales.
e El comercio exterior en Espafia.

e Negociacion en el entorno Internacional.

CONTRATACION INTERNACIONAL

Competencias de esta area:

Dentro del entorno actual de globalizacion, surge la necesidad de hacer uso de un instrumento juridico
regulador que sustente y garantice una buena transaccion internacional.

Con este médulo formativo se pretende dar una visién clara y practica de las caracteristicas esenciales de
la contratacion internacional, haciendo especial hincapié en la problemética de la ley aplicable y los
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mecanismos de resolucion de conflictos, identificando y valorando el cumplimiento de las obligaciones

adquiridas y concluyendo con el estudio de las distintas tipologias de contrato més utilizados en el

comercio internacional.

Se pretende que el alumno sea capaz de:

Identificar y aplicar los distintos condicionantes de un contrato internacional
Conocimiento para elaborar un contrato internacional y legislacion aplicable en cada caso.

Identificar las posibles practicas restrictivas de la competencia, asi como los abusos de posicién
de mi cliente o proveedor.

Capacidad para identificar los distintos mecanismos de resolucién de controversias
internacionales.

Contenido:

Contratacion Internacional.

Aspectos formales, sustantivos y contenciosos.
Requisitos basicos del contrato.

Tipologia contractual.

Modalidades de contratos.

Aspectos fiscales de la Contratacion Internacional.

Vias de solucién de conflictos: Arbitraje Internacional.

TRIBUTACION INTERNACIONAL

El IVA, localizacién de la entrega de bienes y prestacion de servicios, trafico intracomunitario,
importaciones y exportaciones.

El impuesto sobre sociedades, doble imposicion internacional.

Renta de aduanas, derecho aduanero, depésito aduanero, despacho a libre practica, elementos
de la deuda aduanera,

INCOTERMS, valor e aduana, régimen de perfeccionamiento activo, régimen de
perfeccionamiento pasivo, régimen de transito, zonas y depésitos francos. Anexos.

FINANCIACION INTERNACIONAL

Medios de Pago Internacionales.

Cheque Personal / Cheque Bancario.

Transferencia / Orden De Pago. Remesa Simple.
Remesa. Documentaria.

Ventajas e Inconvenientes de la Remesa Documentaria.

Crédito Documentario.
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Revolving o Rotativo.

Transferibles o Endosables.

Crédito Documentario Subsidiario (Back to Back).

Garantias bancarias internacionales.

Financiacion Internacional.

Financiacion de Importaciones.

Leasing / Confirming.

Financiacion de Exportaciones. Factoring / Forfaiting. Financiacién con Apoyo Oficial.
Fondo de Ayuda al Desarrollo (FAD).

Seguro de Crédito a la Exportacion.

Ayudas a la Exportacion.

Mercado de Divisas. Definicion, Organizacion y Agentes. El tipo de

cambio.

El Mercado al Contado a Plazo.

El Seguro de Cambio.

Mercados Financieros Internacionales. Futuros / Opciones / Swaps. Financiacién Internacional.
Financiacion de Exportaciones. Financiaciéon con Ayuda Oficial.

Financiacion de Operaciones Triangulares y de Compensacion. Financiacion en Divisas.

Mercado de Divisas.




